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Wymagania edukacyjne na poszczególne oceny  

w klasyfikacji śródrocznej i rocznej 

 z przedmiotu  

PRACOWNIA DZIAŁALNOŚCI HANDLOWEJ 

dla klasy III  

w zawodzie technik handlowiec  

 

 

 

Zakres: Podstawowy 
 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

ocena dopuszczająca 

 

ocena dostateczna ocena dobra ocena bardzo dobra ocena celująca 

-tworzyć typowe, 

proste dokumenty 

handlowe i księgowe z 

pomocą nauczyciela, 

zorganizować 

stanowisko pracy 

sprzedawcy zgodnie z 

wymogami ergonomii; - 

zorganizować 

stanowisko pracy 

sprzedawcy zgodnie z 

przepisami 

bezpieczeństwa i 

higieny pracy,  

-określić zasady 

przechowywania 

dokumentów w dziale 

zaopatrzenia i 

sprzedaży; 

 - określić koszty 

działalności handlowej 

oraz przychody z 

działalności handlowej; 

 - sformatować pismo 

zgodnie z zasadami w 

dziale zaopatrzenia i 

sprzedaży;  

- rozróżniać cenę netto i brutto,  

- rozróżniać metody kalkulacji 

ceny  

 - ustalać podstawę 

opodatkowania i wysokość 

podatku na podstawie danych, - 

rozróżniać dane niezbędne do 

ustalenia wysokości podatku, 

 - samodzielnie i poprawnie 

wykonywać proste ćwiczenia i 

zadania, 

 - umieć wykorzystać zdobytą 

wiedzę w praktyce,  

- aktywnie uczestniczyć w 

pracach i zadaniach 

zespołowych,  

- umieć uruchamiać programy 

komputerowe wykorzystywane 

na zajęciach, - tworzyć typowe 

dokumenty handlowe, zakładać 

kartoteki towarów i 

kontrahentów,  

- rozróżnić rodzaje umów 

kupna/sprzedaży z 

dostawcami/odbiorcami 

towarów;  

- poprawnie (pod 

względem 

informatycznym) 

przygotować 

dokumentację,  

- poprawnie tworzyć 

dowolne dokumenty 

handlowe w programie 

Subiekt,  

- dokonać analizy 

przykładowych umów 

zawieranych w 

działalności handlowej 

z dostawcami i 

odbiorcami towarów i 

usług;  

- dokonać analizy ofert 

handlowych 

prezentowanych przez 

firmy handlowe pod 

kątem ich poprawności 

i atrakcyjności dla 

klienta;  

- dokonać kontroli 

magazynowania 

wyrobów i towarów; 

- swobodnie posługiwać się 

oprogramowaniem 

użytkowym, trafnie i 

umiejętnie dobierając je do 

wykonywania zadań w 

nowych sytuacjach, 

 - dobrze znać pojęcia 

specjalistyczne występujące 

w materiale nauczania i 

swobodnie je stosować,  

- stosować posiadaną 

wiedzę w wykonywanych 

samodzielnie zadaniach 

teoretycznych i 

praktycznych, 

 - samodzielnie proponować 

metody i rozwiązywać 

złożone zadania i problemy 

(ujęte programem 

nauczania) wykorzystując 

różnorodne rozwiązania,  

- w pełni samodzielnie 

budować wypowiedzi, 

popełniając sporadyczne 

drobne pomyłki,  

 

- posiadać dodatkową 

wiedzę znacznie 

wykraczającą poza program 

nauczania, samodzielnie i 

twórczo rozwijać swoje 

zainteresowania,  

- biegle posługiwać się 

zdobytymi wiadomościami 

używając terminologii 

fachowej, oraz proponować 

rozwiązania nietypowe,  

- wykazywać szczególne 

zainteresowanie 

przedmiotem i tematyką 

omawianą na zajęciach, 

 - uczestniczyć w 

konkursach i olimpiadach 

właściwych dla przedmiotu i 

uzyskiwać wyróżniające 

wyniki, godnie 

reprezentując szkołę  

- podejmować się 

wykonania zadań 

(indywidualnie lub w 

zespole) dodatkowych, 

znacznie wykraczających 



- zidentyfikować 

strukturę 

standardowych form 

korespondencji 

biurowej stosowanych 

w dziale zaopatrzenia i 

sprzedaży;  

- rozpoznać programy 

komputerowe 

stosowane w firmach 

handlowych w 

zaopatrzeniu i 

sprzedaży; 

 - określić metody 

badania poziomu 

zapasów;  

- określić zasady 

procesu dystrybucji 

towarów; 

 - rozpoznać strukturę 

klasyfikacji Polskiej 

Klasyfikacji 

Działalności,Klasyfikacji 

Działalności, Polskiej 

Klasyfikacji Wyrobów i 

Usług 

- dokonuje właściwego wyboru 

oferty 

- rozróżnić sprzedaż krajową 

oraz eksport i import towarów; 

- rozróżnić formy sprzedaży 

stosowane w 

przedsiębiorstwach 

handlowych dostarczających 

towary;  

- rozróżnić strategię ustalania 

cen sprzedaży; 

- obliczyć cenę sprzedaży 

towaru zgodnie z zasadami 

stosowanymi w 

przedsiębiorstwie handlowym; 

- sporządzić pisma w różnych 

układach graficznych w dziale 

zaopatrzenia i sprzedaży; 

 - określić rodzaj strategii 

dystrybucji; 

 - rozróżnić rodzaje ofert 

handlowych od potencjalnych 

dostawców towarów; 

 - rozróżnić style negocjacji 

handlowych;  

- posegregować dokumenty do 

przechowywania zgodnie z 

zasadami;  

- zidentyfikować strukturę 

oferty handlowej i zapytania 

ofertowego;  

- zidentyfikować oznakowania 

towarów od dostawców; 

 -  określić znaczenie 

klasyfikacji Polskiej Klasyfikacji 

 - zastosować procedurę 

postępowania 

reklamacyjnego; 

- obsłużyć programy 

komputerowe 

stosowane w pracy 

biurowej w 

zaopatrzeniu i 

sprzedaży; 

 - obsłużyć programy 

komputerowe 

najczęściej stosowane 

w zaopatrzeniu i 

sprzedaży; 

 - sporządzić umowę 

kupna towarów i usług; 

 - dobrać formę 

sprzedaży dla 

określonej działalności 

przedsiębiorstwa; 

porównać formy 

sprzedaży w 

przedsiębiorstwach 

współpracujących z 

firmą handlową;  

- odebrać i przekazać 

informacje za pomocą 

poczty elektronicznej; - 

rozróżnić metody 

wyboru dostawców i 

zamawiania towarów; - 

sporządzić umowę 

sprzedaży towarów i 

usług;  

- bezbłędnie 

przygotowywać dokumenty 

osobowe i handlowe,  

- stosować programy 

komputerowe 

wspomagające prowadzenie 

działalności gospodarczej; 

- opracować procedurę 

wyboru dostawców oraz 

zamawiania towarów;  

- dokonać analizy przepisów 

prawa dotyczących 

sporządzania dokumentów 

związanych z transakcją 

zakupu/sprzedaży. 

 - uzasadnić wybór kanału 

dystrybucji;  

- prowadzić negocjacje 

handlowe;  

- ewidencjonować operacje 

gospodarcze na kontach 

bilansowych i kontach 

wynikowych; 

 - skalkulować cenę 

sprzedaży;  

- ustalić ilość towarów do 

przechowywania na 

powierzchni 

magazynowania;  

- przewidzieć skutki braku 

znajomości przepisów 

prawa dotyczących 

działalności handlowej; 

 - opracować procedurę 

przechowywania, 

poza podstawę 

programową,  

- dokonać analizy 

wykorzystania powierzchni 

magazynowej do 

przechowywania towarów;  

- wyszukać informacje 

niezbędne do wykonywania 

zadań zawodowych w 

zaopatrzeniu i sprzedaży; 

 - zaprojektować zasady 

odbioru ilościowego i 

jakościowego towarów w 

przedsiębiorstwie 

handlowym;  

- opracować algorytm 

postępowania pracowników 

przy odbiorze ilościowym i 

jakościowym towarów; 

 

 

 



Działalności, Europejskiej 

Klasyfikacji Działalności, 

Polskiej Klasyfikacji Wyrobów i 

Usług w działalności handlowe; 

-               -dobrać odpowiedni 

kanał dystrybucji dla towaru; - 

określić warunki racjonalnego 

przechowywania i 

magazynowania towarów i 

wyrobów; 

 - skorzystać z informacji 

zawartych w normach jakości; 

- dokonać wyboru 

dostawców zgodnie z 

obowiązującą 

procedurą; 

 - zamówić towary 

zgodnie z procedurą 

obowiązującą w 

przedsiębiorstwie; 

 - zaplanować dostawę 

towarów zgodnie z 

procedurą;  

- zaplanować sposób 

magazynowania 

określonego 

asortymentu; 

- sporządzić dokumenty 

dotyczące transakcji 

kupna/sprzedaży 

zgodnie z zasadami;  

- sporządzać kalkulację 

cen sprzedaży; 

magazynowania, 

transportowania wyrobów 

gotowych/towarów;  

- dokonać analizy przepisów 

prawa związane z 

przyjmowaniem i 

rozpatrywaniem reklamacji; 

 - dokonać analizy 

przepisów prawa 

regulujących zawieranie 

umów w handlu;  

 - dokonać analizy 

przepisów prawa 

dotyczących działalności 

handlowej w zaopatrzeniu i 

sprzedaży;  

- opracować zapytanie o 

ofercie do dostawcy zgodnie 

z zasadami;  

- zorganizować dystrybucję 

towarów od dostawców 

oraz do odbiorców 

towarów;  

- dobrać infrastrukturę 

magazynową do rodzaju 

przechowywanych 

towarów;  

- opracować organizację 

gospodarki magazynowej 

dla określonej formy 

działalności handlowej; 

 - sporządzać kalkulację 

kosztu jednostkowego i 

ceny sprzedaży; 

 
 



 
Wymagania na ocenę wyższą obejmują również wymagania na oceny (ocenę) niższe.



 


