Zespot Szkot nr 3 im. Wt Grabskiego w Kutnie

Wymagania edukacyjne na poszczegdlne oceny
w Klasyfikacji srodrocznej i rocznej
Z przedmiotu
PRACOWNIA DZIALALNOSCI HANDLOWE]
dla Klasy III
w zawodzie technik handlowiec

Zakres: Podstawowy



ocena dopuszczajjca

ocena dostateczna

ocena dobra

ocena bardzo dobra

ocena celujaca

-tworzy¢ typowe,
proste dokumenty
handlowe i ksiegowe z
pomoca nauczyciela,
zorganizowac
stanowisko pracy
sprzedawcy zgodnie z
wymogami ergonomii; -
zorganizowac
stanowisko pracy
sprzedawcy zgodnie z
przepisami
bezpieczenstwa i
higieny pracy,
-okresli¢ zasady
przechowywania
dokumentéw w dziale
Zaopatrzenia i
sprzedazy;

- okresli¢ koszty
dziatalno$ci handlowej
oraz przychody z
dziatalno$ci handlowej;
- sformatowac pismo
zgodnie z zasadami w
dziale zaopatrzenia i
sprzedazy;

- rozrézniac cene netto i brutto,
- rozr6znia¢ metody kalkulacji
ceny

- ustala¢ podstawe
opodatkowania i wysokos$¢
podatku na podstawie danych, -
rozréznia¢ dane niezbedne do
ustalenia wysoko$ci podatku,

- samodzielnie i poprawnie
wykonywac proste ¢wiczenia i
zadania,

- umie¢ wykorzysta¢ zdobyta
wiedze w praktyce,

- aktywnie uczestniczy¢ w
pracach i zadaniach
zespotowych,

- umie¢ uruchamiaé programy
komputerowe wykorzystywane
na zajeciach, - tworzy¢ typowe
dokumenty handlowe, zaktada¢
kartoteki towaréw i
kontrahentow,

- rozréznié rodzaje uméw
kupna/sprzedazy z
dostawcami/odbiorcami
towarow;

- poprawnie (pod
wzgledem
informatycznym)
przygotowac
dokumentacje,

- poprawnie tworzy¢
dowolne dokumenty
handlowe w programie
Subiekt,

- dokona¢ analizy
przyktadowych uméw
zawieranych w
dziatalnosci handlowej
z dostawcami i
odbiorcami towaréw i
ustug;

- dokona¢ analizy ofert
handlowych
prezentowanych przez
firmy handlowe pod
katem ich poprawnoSci
i atrakcyjnoSci dla
klienta;

- dokonac¢ kontroli
magazynowania
wyrobdw i towarow;

- swobodnie postugiwac sie

oprogramowaniem
uzytkowym, trafnie i

umiejetnie dobierajac je do

wykonywania zadan w
nowych sytuacjach,
- dobrze zna¢ pojecia

specjalistyczne wystepujace

w materiale nauczania i
swobodnie je stosowac,

- stosowac posiadang
wiedze w wykonywanych
samodzielnie zadaniach
teoretycznych i
praktycznych,

- samodzielnie proponowa¢

metody i rozwigzywac

ztoZone zadania i problemy

(ujete programem

nauczania) wykorzystujac

réznorodne rozwiazania,
- w petni samodzielnie
budowa¢ wypowiedzi,
popelniajac sporadyczne
drobne pomytiki,

- posiada¢ dodatkowa
wiedze znacznie

wykraczajaca poza program

nauczania, samodzielnie i
tworczo rozwijac swoje
zainteresowania,

- biegle postugiwac sie
zdobytymi wiadomog$ciami
uzywajac terminologii
fachowej, oraz proponowac
rozwigzania nietypowe,

- wykazywac szczeg6lne
zainteresowanie
przedmiotem i tematyka
omawiang na zajeciach,

- uczestniczyé w
konkursach i olimpiadach

wilasciwych dla przedmiotu i

uzyskiwac wyroézniajace
wyniki, godnie
reprezentujac szkote

- podejmowac sie
wykonania zadan
(indywidualnie lub w
zespole) dodatkowych,
znacznie wykraczajacych




- zidentyfikowa¢
strukture
standardowych form
korespondencji
biurowej stosowanych
w dziale zaopatrzenia i
sprzedazy;

- rozpoznac programy
komputerowe
stosowane w firmach
handlowych w
Zaopatrzeniu i
sprzedazy;

- okres$li¢ metody
badania poziomu
zapasow;

- okresli¢ zasady
procesu dystrybucji
towarow;

- rozpoznac strukture
klasyfikacji Polskiej
Klasyfikacji
Dziatalnosci,Klasyfikacji
Dziatalnosci, Polskiej
Klasyfikacji Wyrobow i
Ustug

- dokonuje wtasciwego wyboru
oferty

- rozréznié sprzedaz krajowaq
oraz eksport i import towarow;
- rozr6znic¢ formy sprzedazy
stosowane w
przedsiebiorstwach
handlowych dostarczajacych
towary;

- rozr6znic strategie ustalania
cen sprzedazy;

- obliczy¢ cene sprzedazy
towaru zgodnie z zasadami
stosowanymi w
przedsiebiorstwie handlowym;
- sporzadzi¢ pisma w réznych
uktadach graficznych w dziale
zaopatrzenia i sprzedazy;

- okresli¢ rodzaj strategii
dystrybucji;

- rozréznic rodzaje ofert
handlowych od potencjalnych
dostawcow towarow;

- rozréznic style negocjacji
handlowych;

- posegregowac dokumenty do
przechowywania zgodnie z
zasadami;

- zidentyfikowa¢ strukture
oferty handlowej i zapytania
ofertowego;

- zidentyfikowaé oznakowania
towaréw od dostawcow;

- okresli¢ znaczenie
klasyfikacji Polskiej Klasyfikacji

- zastosowac procedure
postepowania
reklamacyjnego;

- obstuzy¢ programy
komputerowe
stosowane w pracy
biurowej w
Zaopatrzeniu i
sprzedazy;

- obstuzy¢ programy
komputerowe
najczesciej stosowane
W zaopatrzeniu i
sprzedazy;

- sporzadzi¢ umowe
kupna towaréw i ustug;
- dobra¢ forme
sprzedazy dla
okreslonej dziatalnosci
przedsiebiorstwa;
poréwnac formy
sprzedazy w
przedsiebiorstwach
wspétpracujgcych z
firma handlowa;

- odebrac i przekazac
informacje za pomoca
poczty elektronicznej; -
rozrézni¢ metody
wyboru dostawcow i
zamawiania towarow; -
sporzadzi¢ umowe
sprzedazy towarow i
ustug;

- bezbtednie
przygotowywaé dokumenty
osobowe i handlowe,

- stosowaé programy
komputerowe
wspomagajgce prowadzenie
dziatalnosci gospodarczej;
- opracowac procedure
wyboru dostawcédw oraz
Zamawiania towarow;

- dokonac analizy przepisow
prawa dotyczacych
sporzadzania dokumentéw
zwigzanych z transakcja
zakupu/sprzedazy.

- uzasadni¢ wybor kanatu
dystrybucji;

- prowadzi¢ negocjacje
handlowe;

- ewidencjonowac operacje
gospodarcze na kontach
bilansowych i kontach
wynikowych;

- skalkulowac¢ cene
sprzedazy;

- ustalic¢ ilo$¢ towarow do
przechowywania na
powierzchni
magazynowania;

- przewidzie¢ skutki braku
Znajomosci przepisow
prawa dotyczacych
dziatalnosci handlowej;

- opracowac procedure
przechowywania,

poza podstawe
programows,

- dokona¢ analizy
wykorzystania powierzchni
magazynowej do
przechowywania towaréw;
- wyszuka¢ informacje
niezbedne do wykonywania
zadan zawodowych w
zaopatrzeniu i sprzedazy;

- zaprojektowac zasady
odbioru iloSciowego i
jako$ciowego towarow w
przedsiebiorstwie
handlowym;

- opracowac algorytm
postepowania pracownikéw
przy odbiorze iloSciowym i
jako$ciowym towarow;




Dziatalnosci, Europejskiej
Klasyfikacji Dziatalnosci,
Polskiej Klasyfikacji Wyrobow i
Ustug w dziatalnosci handlowe;
- -dobra¢ odpowiedni
kanat dystrybucji dla towaru; -
okresli¢ warunki racjonalnego
przechowywania i
magazynowania towaréw i
wyrobow;

- skorzystac z informacji
zawartych w normach jakosci;

- dokonaé wyboru
dostawcéw zgodnie z
obowiazujaca
procedura;

- zamowic towary
zgodnie z procedurg
obowiazujaca w
przedsiebiorstwie;

- zaplanowac dostawe
towarow zgodnie z
procedura;

- zaplanowac sposob
magazynowania
okreslonego
asortymentu;

- sporzadzi¢ dokumenty
dotyczace transakcji
kupna/sprzedazy
zgodnie z zasadami;

- sporzadzac¢ kalkulacje
cen sprzedazy;

magazynowania,
transportowania wyrobow
gotowych/towardéw;

- dokonac analizy przepisow
prawa zwiazane z
przyjmowaniem i
rozpatrywaniem reklamacji;
- dokona¢ analizy
przepis6w prawa
regulujacych zawieranie
umoéw w handlu;

- dokonac analizy
przepis6w prawa
dotyczacych dziatalnosci
handlowej w zaopatrzeniu i
sprzedazy;

- opracowac zapytanie o
ofercie do dostawcy zgodnie
Z zasadami;

- zorganizowac dystrybucje
towaréw od dostawcow
oraz do odbiorcéw
towaréow;

- dobra¢ infrastrukture
magazynowa do rodzaju
przechowywanych
towaréow;

- opracowac organizacje
gospodarki magazynowe;j
dla okreslonej formy
dziatalnosci handlowej;

- sporzadzac¢ kalkulacje
kosztu jednostkowego i
ceny sprzedazy;




Wymagania na ocene wyzszq obejmujq réwniez wymagania na oceny (ocene) nizsze.






